]m Compromiso de DSA con un mercado ético:

piRecT seLLING associaTion B | proceso de revision de empresas miembros y solicitantes

EL Cédigo de Etica de DSA es mas que una serie de directrices en una pagina. Es nuestro estandar para la
membresia y un documento importante por medio del cual las compaiiias que usan el canal de ventas
directas asumen sus obligaciones frente a reguladores, consumidores, miembros de sus equipos de ventas y
el publico.

Solicitante Miembro de DSA

La membresia en DSA no es automatica ni esta Cada aifo DSA selecciona al azar al 20% de las

garantizada. De hecho, cada afo se acepta a menos empresas miembros para hacer una revision de
del 50% de las compaiiias solicitantes para acceder cumplimiento ético. La aprobacion es requisito
a la membresia activa. Cada compaifiia solicitante para mantener la membresia.

pendiente de aprobacién debe aceptar una
evaluacién de cumplimiento ético integral, que
se hace al menos una vez al afio.
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DIRECT SELLING ASSOCIATION

Membresia

DSA lidera el mercado de ventas directas en los Estados Unidos al exigir que todas las compaiias pongan en
practica nuestros robustos estandares de ética comercial y proteccion del consumidor, como una condicion
inicial y continua de la membresia.
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